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Produkter

Gruv-, bygg- och anlaggningsutrustning Kompressorer
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Tjanster

Underhall och reparationer Reservdelar

Forbrukningsvaror
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Kunskap

Kompetenscenter Applikationer
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20051 korthet

= Rekordhdg orderingang och fakturering

= Hogsta rorelsevinsten nagonsin

= Vinsten per aktie 6kade 41%

= Beslut om avyttring av hyresverksamheten

= Strategiska initiativ ger resultat
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Stark global tillvaxt — forbattrade marknadspositioner

Maluppfyllelse 2005

Snitt
2005 2003-2005
Tillvaxt, % 19 8
Rorelsemarginal, % 17,8 15,2
Kapitalavkastning,
ROCE, % 29 22
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Maluppfyllelse 2005
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o Rorelse- Kapital-
Tillvaxt, marginal, avkastning,
% % ROCE, %
Kompressorteknik 16 19,5 70
Anlaggnings- och
gruvteknik 48 13,7 28
Industriteknik 17 19,8 66
Maskinuthyrning 12 23,0 16
|
Atlas Copco

Aktiens utveckling
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B
Aktiens utveckling
Snitt
2005 2003-2005

Atlas Copco A
Kursforandring, % 77 46
Atlas Copco A
Totalavkastning inkl. utdelning, % 93 53
Stockholmsbérsen
Totalavkastning inkl. utdelning, % 36 30

|

Atlas Copco

Maskinuthyrning

Beslut att avyttra maskinuthyrningsverksamheten
— Olika affarskaraktér

— Begransade samordningsvinster
— Bara i Nordamerika
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Maskinuthyrning

Vad har vi uppnétt

Ledande position i den nordamerikanska maskinuthyrningsbranschen

Stabilitet, [onsamhet och tillvéxt

= Mycket kostnadseffektiv maskinuthyrningsverksamhet
= Utnyttjandet av hyresflottan battre &n ndgonsin

= Volym- och prisutveckling éver snittet i branschen

= Rekordhdg rorelsemarginal och avkastning pa sysselsatt kapital
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First in Mind—First in Choice™

Tillvaxt, % 8
Rérelsemarginal, % 15
> kapital- —
Kapitalavkastning, ROCE, % kostnad Sltdas Gopeo
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Hur ska Atlas Copco lyckas med
att vaxa 8% per ar?

= Stark portfdlj av verksamheter och produkter
= Satsning pa produktutveckling

= Marknadsposition och varumarken

= Prioriterad eftermarknad

= Stabil plattform. Processer pa plats.

= Potential att forvarva

= Sténdiga forbattringar
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|
Produktutveckling

Andel av fakturering och produktens alder

39%

Kompressorteknik Anlaggnings- Industriteknik
och gruvteknik
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Produktutveckling

Kompressorteknik
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Produktutveckling

Anlaggnings- och gruvteknik

S Ljuddampad rigg med buller-

$ nivaer cirka 10 decibel lagre
T an andra riggar.
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Produktutveckling

Industriteknik

—
Atlas Copco
—

John Munck-priset

Motivering

Karl Brodin

Karl var drivkraften bakom utvecklingen
av en ny serie atdragningsverktyg for

fordons- och annan industri och i
lanseringen av dessa.

b Verktygets hogre hastighet medfér 6kad

produktivitet, lagre vikt ger battre ergonomi.
Forsaljningsvolymerna har 6kat liksom
lbnsamhetsnivaerna.
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Fokuserade marknader
Genomsnittlig arlig tillvaxt 2003-2005

B 2w

(exkl. maskin-
uthyrning: 30%)
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50%

26%

30%
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Kina
Marknadsnéarvaro

= 7 tillverkande enheter
= 102 kontor i 52 stader
= Over 200 distributdrer

Indien
Marknadsnérvaro

= 2 tillverkande enheter
= 14 kontor i 12 stader

= Ingenjorscentrum
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Ryssland

Marknadsnéarvaro

= 28 kontor i Ryssland

Varumarken — Peter Wallenberg-priset
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Peter Wallenberg-priset
Motivering

For deras enastaende samarbete vid utvecklingen av
varumarkena Atlas Copco, Worthington Creyssensac
och Mauguiére pa den franska kompressormarknaden.

Det lyckade inforandet av flervarumarkesstrategin har
gett Atlas Copco-gruppen en stabil och I6nsam bas
och ytterligare tillvaxt ar att vanta.

Modellen blir en riktlinje fér andra marknader.
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Eftermarknaden

= Bra tillvaxt

= Bra lébnsamhet

= Stabil forsaljning

= Optimerade affarsprocesser

= Forbattrad produktutveckling

= Narmare och battre kundrelationer
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= Utvidga och utveckla
karnverksamheterna.

= Bygga upp nya
verksamheter och skapa
mojligheter i nérheten av
karnverksamheterna.

Tillvaxt genom forvarv
Kartlaggning av mojliga alternativ

Hog A

Attraktivitet
— Storlek
— Tillvaxt
— Vinst

Lag

Lag Hog
Vardeskapande logik
— Kund / marknad

— Distribution

1 |
- Operatlvt.kunnande il G
— Teknologi ——
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FOrvarv '
Kompressorteknik h

INTERMECH
Snabbt vaxande marknad for
komprimerad naturgas till fordon
|
Atlas Copco
|
FOrvarv
Anlaggnings- och gruvteknik
Lifton
= Handhallen hydraulisk
demoleringsutrustning
= Bulgarien och Danmark
|
Atlas Copco

2006-04-27 Arsstamma

17



Forvarv
Industriteknik

Industriverktygstillverkare
baserad i Japan

Hur ska Atlas Copco lyckas na och behalla
15% rorelsemarginal?

= Satsning pa produktutveckling
= Marknadsposition

= Nr. 1 eller 2 dar vi konkurrerar
= Eftermarknaden

= Prisledare

= Produktivitet och effektiva floden

= Standiga forbattringar
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Hur ska Atlas Copco lyckas forbattra
avkastningen pa sysselsatt kapital?

Standardisering

Effektiva fléden
= Optimalt utnyttjande av kapacitet

= Mer rorliga, mindre fasta, kostnader

Standiga forbattringar av kapitalomsattningshastigheten

= ...och hog rorelsemarginal

|
Atlas Copco
|
B
Q1 2006

= Stark tillvaxt i alla affarsomraden och regioner

= Orderingang +39%, volym +22%

= Rekordresultat for ett forsta kvartal

= Rorelseresultat +63%

= Rorelsemarginal 18.6% (15.2)

= Vinst per aktie 2.83, +49%

= Kapitalavkastning 30%
|
Atlas Copco
|
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Volymtillvaxt per kvartal

25
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2003 2004 2005 2006

Atlas Copco star starkt
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Atlas Copco




